Obchodni prezentace v online prostredi

Jak se musi chovat prodejci, odborné-technicti konzultanti, obchodni zdstupci a dalsi profese v obchodé, kdyZ
nemohou mluvit s klientem naZivo, ale musi se spojit pfes MS Teams, Zoom nebo Skype?

V kurzu si fekneme, jak vést obchodni prezentaci s klientem v online prostfedi — co si pfipravit, na co myslet, co
dodrZovat a co nepodcenit. Vse si rovnou prakticky vyzkousite!

OBSAH - je rozdélen na 2 ¢asti. Mezi ¢astmi 1 a 2 doporucuji odstup 1 tyden.

Cast 1: Specifika online prezentovani
= Zakladni pravidla Uspésného prezentovani
=  Pfiprava prezentace — co, komu, proc a jakymi prostredky chci sdélit
=  Pravidla vedeni online meetingu s klientem
=  Samostatna priprava — pfipravit si online vystoupeni na ca. 5-7 minut
(3 azZ 4 slidy) na druhou cast skoleni

Cast 2: Praktické procvicovani online prezentovani

= Zopakovani hlavnich zésad z prvni ¢asti kurzu

= Individualni prezentace ucastnik

=  Vyhodnoceni a zpétna vazba od kolegl a lektora
= Zavérecna doporuceni ke zlep3eni prezentacnich dovednosti Ucastnikll v online prostredi

Na toto skoleni mGZeme navazat dalSimi ¢astmi, vénovanymi zodpovidani dotazii a vyuZiti nazornych ukazek.

V ramci online skoleni se stridaji cdsti vykladu, prdce v mensich skupinkdch (pomoci breakout rooms), spolecnad
diskuze ucastniku a individudini obchodni prezentovani ucastnikd.

PROSTREDI, PLATFORMA:

Q zoom
Zoom. U¢astnici dostanou od lektora pozvanku s webovym linkem. M(Zeme pouZit i MS Teams, pokud tuto
aplikaci preferujete. ﬁ%@oﬁ
TECHNICKE POZADAVKY NA UCASTNIKY:
Ucastnik potFebuje mit pfipojeni k internetu, funkéni web kameru, mikrofon a sluchétka (aby nerusil okoli).
DELKA: 2x 3 hodiny (v¢&. 30 minutové prestavky); doporucuji dat mezi jednotlivé ¢asti 1 tyden odstup
POCET UCASTNIKU: max. 8 osob, idedlné 6 Gcastnik(
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Svou profesni kariéru rozvijel v oblasti fizeni obchodu ve financnictvi. Byl spolumajitelem ‘t\ g&ﬁéiﬁjg’ig
a vykonnym manazerem ve vzdélavaci a poradenské spolecnosti. \\ e
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Od roku 2014 se vénuje samostatnému podnikani. Je vlastnikem vzdélavaci spole¢nosti X 1\ lﬂ':
AZ SKILLS s.r.o. Vice na www.az-skills.cz N \ A A \

Napsal a vydal knihu ,Manazer jako druhé femeslo” a ,,Profesionalni telefonovani.

KONTAKT: 775 201 325, info@dusanjilek.cz, www.dusanjilek.cz
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